
要么出彩，要么出局

◎李碧嫦

2020 年注定是不同寻常的一年，突如其来的新冠肺炎疫情，一下给我们的

生活、工作按下了暂停键，同时也在考验中国，企业和每个人。

在疫情比较严重的期间， 很多人每天起床的第一件事，就是拿起手机查询

疫情的最新状况，不断攀升的数字，很是让揪心。逆行的医护人员，武警官兵，

举国上下众志成城抗击疫情，让我们很是感动。作为职场中的你我，一定还在关

注另一个信息，那就是企业如何度过这段非常时期。“什么时候复工？”成了全

国人民最深切的期盼，特别是对于一些特定企业而言，再不开工，他们就要活不

下去了。疫情之下，企业都面临着一样的考题：生存和创新。“倘若疫情在短时

间内得不到有效控制，西贝账上的现金撑不过三个月。”这句话出自火遍全国的

西贝餐饮董事长贾国龙之口。恒大研究院的报告指出：受此次疫情影响，餐饮零

售额仅在 7 天内就有 5000 亿元的损失。不止餐饮，批发零售、交通运输、文化

旅游、酒店住宿等行业都遭到了致命的打击。“活下去”成了很多企业在 2020

年开年最朴素的愿望。这场疫情，成为了对中国，对企业，对每个人的考验，在

这场考验中，要么出彩，要么出局！

国家强有力的措施使疫情控制一步步取得阶段性胜利，确诊人数不断下降，

治愈人数不断攀升，好消息越来越多。相对比别的国家在疫情爆发后的表现，中

国的表现出彩极了，让每个中国人因身为中国人而骄傲。为支持企业，国家在各

方面反应迅速，出台了很多支持企业的政策，如减免社保费用，延缓部分费用缴

交等，很多企业也纷纷采取自救措施，这期间中国诞生了一个天才的商业模式：

共享员工！盒马鲜生仅半天时间，到 2月 4日中午，已经有蜀大侠、望湘园、茶

颜悦色等多家企业与盒马达成合作，预计将支援盒马 500 多名员工。还有西贝、

探鱼、奈雪的茶等 30 多家餐饮企业也参与，其中光西贝就有预计 1000 多名员工



加入盒马。在此困境下，恒大打破地产行业传统营销思维，率先破冰，开启教科

书式网上卖房，创新性发挥营销与优惠的组合之力，为沉寂且冰冷的地产行业带

来暖意，可以说在 2020 年春天，恒大通过网上卖房为我们展示了房企创新营销

的新样本。公告显示，2020 年 2 月，恒大销售 447 亿元，同比增长 108%。还有，

这期间，网络办公，直播平台也不断兴起，也有非常出彩的表现。反观另一面，

在一个仅 21.3 万人参与的调查问卷中就有 4.7 万人所在公司倒闭，这其中包括

了我们熟悉的兄弟连，方正集团等。说了国家和企业，我们再来看看个人，疫情

下，无论员工还是合作伙伴，会把人按照行为迅速的分为四类：

1、积极主动承担、勇于付出的；

2、在别人的带动下，愿意承担和付出的；

3、别人带动也不愿意承担和付出的；

4、不仅不承担不付出，还说三道四的。

如果你是老板，会更重视哪一类员工呢？如果你是创业者，你会选择哪一类

人作为你一生志同道合的伙伴呢？如果你们是职场上的搭档，你会更愿意选择哪

一类人结伴同行？相信大家都会有自己的答案。

这次疫情，让我们看到了中国，很多企业，很多个人通过智慧与努力让自己

出彩！我们也看到了很多企业，很多个人无法适应新的生存环境，不断被淘汰出

局！疫情面前，人人平等，疫情下，要么出彩，要么出局！2020 年，我们将面

临更大的挑战，让我们一起努力提升自我能力，勇于承担和付出，在挑战中出彩！


